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У статті удосконалено метод оцінки й аналізу інноваційної діяльності наукоємних підприємств в умовах багатоваріантності, що дозволить у подальшому з урахуванням різноманіття здійснюваних інновацій вибрати найбільш прийнятні методи і способи їх фінансування.
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Постановка проблеми. У сучасних умовах наукові дослідження й інновації набувають усе більшого значення. Протягом років незалежності українська наука розвивається в якісно нових економічних, соціальних і політичних умовах. Однак відсутність на першому етапі реформ обґрунтованих стратегічних рішень, націлених на трансформацію моделі науки, яка склалася раніше, і підвищення її ролі у забезпеченні позитивних перетворень на фоні загальносистемної кризи призвели до різкого загострення ситуації в науці. Дефіцит бюджетних коштів, падіння попиту підприємств на дослідження, розробки й інновації та, як наслідок, зниження реальної величини витрат на ці цілі, скорочення зайнятості в сфері науки і масштабів підготовки наукових кадрів – такі в цілому тенденції, що характеризують динаміку наукового потенціалу країни останнім часом.
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У свою чергу, спрямованість економічного механізму на прискорення науково-технічного прогресу й інноваційний тип розширеного відтворення вимагають нових організаційних форм, що означає необхідність розвивати спеціалізовані структуру з функціями: обґрунтування пріоритетних напрямів науково-технічного прогресу; надання методичної допомоги об’єктам національного господарства і їх керівним органам у розробці планів освоєння наукових розробок; аналіз науково-технічної інформації; вивчення можливостей і доцільності впровадження передового досвіду в конкретних умовах виробництва. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. У науковій літературі проблема аналізу і оцінки ефективності інноваційної діяльності як частини фінансового менеджменту інноваційних проектів знайшла відображення в працях вітчизняних і зарубіжних економістів і фінансистів, зокрема А.І. Абалкіна, Л.С. Бляхмана, М.Д. Кондра-тьєва, А.О. Фісун, Д.І. Кокуріна й ін. Принцип самоорганізації наукової діяльності з метою виходу її на якісний виток розвитку досліджували К.В. Тишкевич, І. Стенгерс, Г. Хакен. Аналізу соціальних проблем інноватики і тенденцій трансформаційної економіки присвячені дослідження П.В. Акініна, В.І. Бутова, Д.Є. Давидянца, В.В. Кузнє-цова, В.М. Овчинникова й ін. У цілому увага приділяється більше державному регулюванню, саморегулюванню науки, що дозволить посилити наукову активність, а науковцям - зосередитися на одержанні якісного конкурентоспроможного продукту на світовому ринку інновацій і знань. Разом з тим, слід відзначити, що недостатньо уваги приділяється методам оцінки інновацій, опису впливу факторів на інноваційну діяльність наукоємних підприємств, а також теоретичним і прикладним аспектам визначення її ефективності.
Мета статті. З урахуванням викладеного метою статті є розвиток теоретичних і методологічних аспектів фінансово-економічного аналізу інноваційних процесів й удосконалення механізмів управління ефективністю фінансування інноваційної діяльності.

Виклад основного матеріалу дослідження. Інноваційна діяльність дозволяє суб’єктам господарювання здійснювати перехід на якісно більш високий рівень, використовуючи нові чи удосконалені технології, нетривіальні рішення. Її реалізація здійснюється завдяки цілеспрямованій діяльності держави, а також економічних і соціальних суб’єктів [2]. Характеристика масштабів і структури фінансування науково-інноваційної діяльності у розрізі джерел наведена в табл. 1, з якої видно, що основним джерелом фінансування інноваційної діяльності протягом останніх 10 років були власні кошти економічних суб’єктів, частка яких коливалась від 60 до 88%. 

Таблиця 1

Джерела фінансування інноваційної діятельності
	Рік
	Загальна сума витрат
	у тому числі за рахунок коштів

	
	
	власних
	держбюджету
	іноземних інвесторів
	інших джерел

	
	млн. грн.
	%
	млн. грн.
	%
	млн. грн.
	%
	млн. грн.
	%
	млн. грн.
	%

	2000
	1757,1
	100,0
	1399,3
	79,6
	7,7
	0,4
	133,1
	7,6
	217,0
	12,4

	2001
	1971,4
	100,0
	1654,0
	83,9
	55,8
	2,8
	58,5
	3,0
	203,1
	10,3

	2002
	3013,8
	100,0
	2141,8
	71,1
	45,5
	1,5
	264,1
	8,8
	562,4
	18,6

	2003
	3059,8
	100,0
	2148,4
	70,2
	93,0
	3,0
	130,0
	4,2
	688,4
	22,6

	2004
	4534,6
	100,0
	3501,5
	77,2
	63,4
	1,4
	112,4
	2,5
	857,3
	18,9

	2005
	5751,6
	100,0
	5045,4
	87,7
	28,1
	0,5
	157,9
	2,7
	520,2
	9,1

	2006
	6160,0
	100,0
	5211,4
	84,6
	114,4
	1,9
	176,2
	2,9
	658,0
	10,6

	2007
	10850,9
	100,0
	7999,6
	73,7
	144,8
	1,3
	321,8
	3,0
	2384,7
	22,0

	2008
	11994,2
	100,0
	7264,0
	60,6
	336,9
	2,8
	115,4
	1,0
	4277,9
	35,6

	2009
	7949,9
	100,0
	5169,4
	65,0
	127,0
	1,6
	1512,9
	19,0
	1140,6
	14,4


Разом з тим, створення і реалізація інновацій залежать від політичної ситуації в країні і на міжнародній арені, соціальної та економічної політики, яка проводиться державою, а пріоритетним фактором є наявність потреб економічних агентів, пов’язаних з тенденціями національної і світової економіки. Світовий досвід показав, що для умови саморозвитку інноваційної діяльності її процент в структурі ВВП має перевищувати 10%. Отже, вітчизняна наука об’єктивно перебуває на етапі розвитку, коли ще лише відкривається можливість інтенсифікувати і підвищити конкурентоспроможність інноваційної діяльності. 
Формування концепції фінансового управління ефективністю наукоємних підприємств вимагає введення класифікації науково-технічної продукції як основоположного елемента інноваційної діяльності: завершені науково-дослідницькі, проектні, конструкторські, технологічні, експертні роботи і послуги, виготовлені зразки чи партії виробів (продукції), прийняті замовником. Через широту сфери застосування і складність проведення науково-технічну продукцію в цілому класифікувати досить складно, тому існує декілька загальноприйнятих класифікаційних груп [5, с. 210]. Проте основними класифікаційними ознаками можна вважати сферу застосування, характер одержуваного результату, стадію готовності результату для практичного впровадження. Визначальним економічним параметром роботи є ціна, оскільки оплачується науково-технічна продукція за договірними цінами, що враховують ефективність, якість, терміни виконання і наступний прибуток. Узагальнюючи існуючі підходи до класифікації науково-технічної продукції, є можливість їх уніфікувати з метою подальшого використання при розробці критеріїв оцінювання ефективності інноваційної діяльності наукомістких підприємств (табл. 2).

Таблиця 2
Класифікація науково-технічної продукції
	Класифікаційна ознака
	Види науково-технічної продукції

	1. За масштабами та сферою застосування
	- призначені для одного підприємства, які мають економічний ефект;

	
	- які мають масове застосування й економічний ефект;

	
	- без конкретного економічного ефекту;

	
	- з економічним ефектом у третьому ступені ланцюга впровадження результату;

	2. Науково-освітні проекти з урахуванням особливостей результату
	- створення спеціального підрозділу (наукового, навчального, науково-навчального);

	
	- створення і проведення пілотної освітньої програми;

	
	- проведення разової освітньої програми, спрямованої на підвищення якості підготовки спеціалістів;

	
	- проведення разової наукової програми тимчасовим науковим колективом;

	
	- підготовка кадрів для експлуатації результатів виконаної наукової розробки;

	3. За ступенем готовності кінцевого результату
	- повністю завершені;

	
	- частково завершені;

	
	- створення науково-освітнього потенціалу для подальшого використання результатів


Прийнято виділяти три види досліджень: теоретичні дослідження з метою одержання і накопичення фундаментальних знань; прикладні дослідження; розробки техніки і технологій, орієнтованих на комерційне використання знань [4]. Для першої групи робіт витрати вже в більшій мірі здійснені, і необхідно забезпечити повернення цих витрат за допомогою зростання ефективності від упровадження. Це відбувається шляхом державного замовлення, замовлення підряду, грандів тощо. По другій групі слід додатково оцінити необхідні кошти і можливий наступний економічний ефект. Для третьої групи слід визначити план наступних робіт, знайти сферу застосування результатів, додатково необхідні витрати.

При проведенні класифікації конкретної науково-дослідницької роботи слід виділити її характерні фактори, які виявляються значущими для оцінки масштабу застосування результатів, потрібних витрат, елементів ефекту, динаміки фінансових потоків [6]. При оцінці суми необхідних коштів доцільно врахувати такі етапи: виникнення ідеї, проведення попередніх досліджень, проведення фундаментальних досліджень, виконання проектних робіт, проведення прикладних досліджень, упровадження і доведення результатів.

У ряді випадків можна виділити стадії програми: початкову, основну, завершальну. На першій стадії відбувається постановка завдання, вибір методів його вирішення, виділення основних напрямів, збір інформації, формування організаційних структур. На другій – проводять теоретичні і експериментальні роботи. На третій стадії відбувається узагальнення підсумків, підготовка звіту, опрацювання рекомендацій. Для комплексної роботи всі ці стадії орієнтовані на декілька об’єктів: обладнання, прилади, персонал, матеріали. Якщо окремий проект охоплює одну стадію чи окремий об’єкт, то при його оцінці необхідно врахувати і весь обсяг робіт у комплексі. Вкладаючи частину коштів, слід чітко оцінювати, скільки додатково їх ще буде треба перед тим, як з’явиться ефективний результат.

Ці принципові положення покладені в основу методики оцінки внутрішньогосподарської ефективності інноваційних проектів наукоємних підприємств, концептуальний алгоритм якої викладений нижче.

В якості початкового етапу вводиться оцінка перспективності нових технологій на ринку і можливостей підприємства щодо їх реалізації. Проводиться аналіз патентоспроможності розроблюваної технології, оцінюється привабливість і конкурентоспроможність технологічних інновацій, а також можлива частка підприємств у сегментації ринку. З урахуванням одержаних результатів розраховуються витрати на реалізацію інноваційного проекту. Така оцінка нових технологій зорієнтована на порівняльний аналіз ресурсів, наявних на підприємстві і необхідних за інноваційним проектом з урахуванням намічених перспектив реалізації нової чи поліпшеної продукції. Показники економічного розвитку господарюючих суб’єктів у результаті реалізації інновацій, у свою чергу, розраховуються в рамках оцінки очікуваної ефективності інвестицій в нові чи поліпшені технології та аналізу їх впливу на економіку підприємства.

Згідно з цією методикою, при оцінці нових і поліпшених технологій на основі аналізу привабливості й ефективності інвестицій більш прийнятними є ті нововведення, в яких одержані оцінні показники наближуються до максимуму.

Відповідно до концепції про фінансову стійкість господарюючих суб’єктів, при оцінці можливостей реалізації потрібні витрати за інноваційним проектом не мають перевищувати величину понад 2/3 частки власних коштів підприємства.

Для аналізу впливу нових технологій на економіку підприємства в якості критерію відбору найбільш ефективних інновацій встановлюють співвідношення між розвитком параметрів господарської діяльності і тих упроваджуваних проектів, за якими прибуток підприємства зростає більш високими темпами, ніж обсяги реалізації нової і поліпшеної продукції та майно підприємства за рахунок зростання нематеріальних активів і підвищення продуктивності праці.

Запропонована система економічних показників і критеріїв, а також способів їх визначення відображає основні структурні складові формування ефективності технологічних нововведень на підприємствах. Інтеграційне узагальнення даних методів і критеріїв в єдиній економіко-математичній моделі дасть можливість сформувати методику внутрішньогосподарської оцінки інноваційних проектів, на базі якої можна здійснювати відбір нових технологій з позиції їх впливу на розвиток та ефективність функціонування підприємств.

Відмінність даного підходу від представлених у літературі [1, 3, 7] полягає в тому, що він дозволяє ув’язати вихідні витратні параметри інноваційного проекту (витрати на патентування, охоплення сегментів ринку, комерціалізацію технології і внутрішні ресурсні можливості суб’єктів господарювання) з динамікою показників економічного зростання підприємств у процесі реалізації інновацій стосовно основних господарських функцій: науково-дослідні випробувально-конструкторські розробки (НДВКР), виробництво, маркетинг, фінанси і персонал.
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Рис. 1. Схема оцінки внутрішньогосподарської ефективності інноваційних проектів на 
основі багатомірного порівняльного аналізу
При оцінці інноваційних проектів і розрахунку кожного з пропонованих економічних показників підприємство одержить істотний обсяг кількісних даних. Такий всебічний аналіз і формування на його основі значного числа оцінних параметрів, з одного боку, дозволяє одержати широку інформаційну базу даних для всебічної оцінки впливу впровадження нових технологій на економіку підприємства.

Однак, з іншого боку, це ускладнює прийняття рішень при виборі найбільш ефективного варіанта з числа альтернативних інноваційних проектів з причини значного обсягу порівнюваних даних. Для порівняння значного числа економічних параметрів, одержуваних при проведенні аналізу внутрішньогосподарської ефективності інноваційних проектів в єдиній оцінній системі, доцільно використовувати метод багатомірного порівняльного аналізу. Цей метод широко застосовується на практиці для узагальнення результатів господарської діяльності підприємств з комплексу різнорідних показників і порівняння рейтингових оцінок. 

Подібність вирішуваних завдань дозволяє використовувати даний метод для одержання узагальнюючої рейтингової оцінки за порівнюваними альтернативними варіантами інноваційних проектів і вибрати найбільш привабливий з них на основі ефективних параметрів перспективності аналізованих нових чи поліпшених технологій, можливостей їх реалізації, економічної оцінки ефективності інвестицій і впливу на економіку підприємства. 
Для проведення багатомірного порівняльного аналізу спочатку необхідно згрупувати одержані в ході розрахунків економічні показники за аналізованими проектами і представити їх у формі матриці вихідних даних. Після цього всі елементи матриці (aij) по кожній з підгруп (за оцінкою перспективності, реалізованості, ефективності інвестицій і впливу на економіку підприємства) рекомендується поділити на максимальний елемент еталонного інноваційного проекту (max aij) серед порівнюваних альтернативних варіантів. У результаті створюється матриця стандартизованих коефіцієнтів (xij), які приводяться в порівнюваний вигляд після проведення рейтингового аналізу (Ri) з використанням, за необхідності, вагових коефіцієнтів (Ki), які визначаються на основі експертних оцінок.

Даний підхід може ефективно використовуватися для порівняння альтернативних варіантів інноваційних проектів і вибору найбільш привабливого з них.

Висновки та пропозиції. При багатомірному аналізі викладені методичні підходи використовуються в сукупності, зливаючись в єдину методику оцінки інноваційних проектів. Сформована методика, по-перше, дозволяє здійснювати всебічну оцінку нових і поліпшених технологій з позиції їх впливу на внутрішнє економічне середовище підприємства і розвиток його основних внутрішньогосподарських функцій: НДВКР, маркетинг, виробництво, фінанси і персонал. По-друге, запропонована методика містить у собі рекомендації з проведення відбору альтернативних варіантів інноваційних проектів на основі оцінки показників їх внутрішньогосподарської економічної ефективності методом багатомірного порівняльного аналізу.
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ОЦІНКА ВНУТРІШНЬОГОСПОДАРСЬКОЇ ЕФЕКТИВНОСТІ 


ІННОВАЦІЙНИХ ПРОЕКТІВ





Оцінка перспектив нової технології на ринку для підприємства





Оцінка можливостей реалізації нової технології на підприємстві





ПО, РР, ТР, ПП, СР → max





� EMBED Equation.3  ���





Оцінка ефективності інвестицій підприємства в нову технологію





ТР↑П, В, ДЧ, КИ, Р → max





Оцінка впливу нової технології на економіку підприємства





ТП > ТН > ТНА > ТА > ТПР > 100%





Багатомірний порівняльний аналіз і вибір найбільш перспективних варіантів інноваційних проектів





1) Формування матриці стандартизованих коефіцієнтів (хij):


� EMBED Equation.3  ���


2) Аналіз коефіцієнтів і одержання рейтингових оцінок (Rj):


� EMBED Equation.3  ���


3) Визначення рейтингу ефективності інноваційного проекту
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